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SANDRO DE SORDI

Sales and Marketing Director

Location. Cavallirio (NO) IT
Mobile. +39 3337828594

Address. via alla Lanca, 23
e-mail. s.desordi60@gmail.com

Birth. 3 ottobre 1960 (Biella) 8 s.desordi
Status. Coniugato [ sandro-de-sordi
£J @desosan

WORK Experience i sandro.desordi (@) sandrodesordi

Marketing Manager e coordinatore commerciale export / dal 2005
Rubinetterie Eurorama S.p.A. - Quarona (VC) IT - (Rubinetterie per bagno/cucina)

Progettoe gestione eventi, strategie dimarketing, ideazione, organizzazione e
gestione fiere nazionali/internazionali; marketing plan e posizionamento
prodotti; piani pubblicitarie calendario editoriale; pianificazione strategica
sviluppo worlwide; addestramento forza vendite; definizione, elaborazione
gestioneobbiettivie analisirisultatidivendita; bu get%forecast;campagnedl
cobrandingecomarketing;pubblicherelazioni;ricerchedimercatoemonitorag-
gio; progettazioneesviluppodocumentazionicommercialievideo aziendali;
progettazronesw/uppoegeshoneat‘hwtawebesoaal;CRMesoftwaregeonna//
Metodo/Sap,; gestione politiche anti-contraffazione e brevetti, revisione
packagingaziendale.

Marketing Manager e Direttore vendite export / 2001 - 2004
Brem srl - Osio Sotto (BG) IT - (Radiatori d’arredo)

Strategie dimarketing; gestione reclutamento e addestramento personale e forze
vendite; gestione eventiintrade; Marketing plan e posizionamento prodotti, piani

pubblicitari e strategie, pianificazione e gestione vendite, gestione obbiettivi e
analisirisultatidivendita, pubbliche relazioni, ricerche dimercatoe monitoraggio,
lancionuovibrand.

Direttore Commerciale / 1998 - 2001

Jacob Delafon Italia - Kohler Group - Osio Sotto (BG) IT - (Apparecchi sanitari)

Gestione, reclutamento e addestramento personale backoffice e forze vendite;
gestione principali key account; gestione eventi in trade; organizzazione fiere;
strategie di marketing; marketing plan e posizionamento prodotti; piani
pubblicitari e strategie; pianificazione e gestione vendite mercato ITS Italia;
gestione obbiettivi e analisi risultati di vendita; campagne di brand e promozioni;
pubbliche relazioni; ricerche di mercato e monitoraggio; progettazione e
sviluppo documentazioni commerciali; gestione stock prodotti intercompany;
software gestionale Sap.

Direttore vendite IT / 1995 - 1998
KWC Italia - Hansa Metallwerke Group - Vicenza (VI) IT - (Rubinetterie speciali)

Gestione, reclutamento e addestramento personale e forze vendite;
pianificazione e gestione vendite; segmentazione canali di vendita mercato
cucina professionale e bagno; pubbliche relazioni; ricerche di mercato e
monitoraggio; membro gruppo internazionale sviluppo mercati EU.

Direttore vendite IT / 1989 - 1994

Newform di Gessi S.p.A. - Serravalle (VC) IT - (Rubinetterie e arredobagno)

Gestione, reclutamento, affiancamento, addestramento personale e forze
vendite; pianificazione e gestione vendite; budget commerciale; gestione canali
di vendita differenziati, pubbliche relazioni, marketing plan, ricerche di mercato
e monitoraggio, coordinamento gestione fiere/eventi.

Responsabile vendite IT / 1987 - 1989
IVR Valvole a Sfera S.p.A. - Grignasco (NO) IT - (Valvole a sfera per industria)

Gestione, personale e forze vendite; segmentazione canali di vendita,
coordinamento gestione fiere/eventi, promozione vendite.
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Photoshop
Corel Draw

€ EDUCATION

Laurea in marketing e comunicazione
Universita di Torino (TO)

Excel
Power point
Word
Outllook

Yo Coach Rugby 3 livello+
Biella Rugby Club (BI)

Indesign
lllustrator

Istruttore Fuoristrada CSEN 4x4 livello Master
Sportalps (VC)

Html
Css

G

Cms
Wordpress
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€ PERSONAL Skills

c____________________1B
Team work
(R ) PC
Lavoro per obbiettivi MAC
(. )
Leadership
(. )
Open minded
(N
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